
我還蠻建議一開始不要把網站弄的太複雜，讓他只能接單就好，等網站到一定的規模再來規劃下一步
例如月收 100萬，月收到 200
萬，再來找合適的平台去處理，這裡所謂合適的平台，就是可以在線上把金流、物流、發票等事情，直接在線
上解決掉，等後面有賺到錢以及你的理貨方式順暢後，再去思考及規劃

基本上你的營業額及獲利沒達到一個水準，坦白說我不建議你花錢去客製站，客製站也是有開發、維護的成本
，而且會比租用的還貴

就行銷層面來說，如果你已經有辦法與客人之間的銷售溝通不用使用折扣，點數等銷售手法進行銷售，那麼你
的品牌價值其實就已經有了，不用和客人在價格上面高來高去，蠻多老闆都喜歡說要跟 Apple或 Lv
等等品牌去比，光商品上架的第一步，有定價跟售價就已經是錯了
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